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Profling Session

Proflarsi signifca indicare quali sono i propri dat, riportare le carateristche 
struturali della proposta di innovazione, nonché indicare gli obietvi che si 
intende raggiungere atraverso la partecipazione all’evento Workshop R2B 
2018.

Profling Session main features:

Dat del Candidato
Dat anagrafci del candidato

Minisito
Logo, immagine di copertna ed eventuali allegat per arricchire la scheda del 
candidato e della proposta

Innovaton Pitch
Ambiente dedicato al caricamento dell'Innovaton Pitch che sarà presentato 
durante l'evento

Like Targetng
Carateristche delle aziende che si vorrebbe incontrare durante il R2B



Like Session

Con la Like Session il singolo soggeto esprime le preferenze sugli altri 
partecipant.

Le preferenze sono essenziali ai fni del matching e saranno sia di tpo 
inclusivo (chi vorrei incontrare) che esclusivo (chi non voglio incontrare).
 
Like Session main features:

Non ci sono limit numerici nell’espressione delle preferenze

Suggeriamo di esprimerete almeno 20 preferenze

E’ possibile escludere fno a un massimo di 5 aziende
 
Terminata la Like Session, scata la fase di Matchmaking & Direct Call, ovvero 
la fase deputata alla costruzione della migliore agenda appuntament.

 



Matchmaking Session & Direct Call

I criteri di matching daranno innanzituto precedenza alle preferenze 
reciproche, successivamente alle preferenze unilaterali, infne alle 
carateristche emerse dalla proflazione degli operatori, con partcolare 
atenzione alla Like Targetng. 
 
Sulla base di tali criteri, il sistema Like Event creerà l'agenda degli 
appuntament.

Durante la fase di Matchmaking sarà possibile inviare e ricevere Direct Call: 
uno strumento di fondamentale importanza che può andare ad arricchire 
l'agenda grazie al Live Matching. 
 
Atraverso le Direct Call è possibile far sapere agli altri operatori la volontà di 
incontrarli in un appuntamento.

Se la richiesta viene accetata e c’è almeno uno slot disponibile, 
l’appuntamento verrà fssato e fnirà nell'agenda appuntament. 
 
Questa fase scata nella fase di Matchmaking e prosegue anche durante il Live
Event dopo la consegna delle agende che avverrà diretamente nella R2B 
Matching Reserved Area. 
 



Live Event
14.06.2018

Data e Luogo: Giovedì 14 giugno 2018

Durata singolo slot: 12 minut

Durante il workshop R2B i partecipant avranno a disposizione la Mobile App 
Research to Business 2018 atraverso la quale sarà possibile:
 
gestre il tming degli incontri
inviare direct call agli operatori non present nella agenda che si vorrebbero 
incontrare
vedere le direct call ricevute
accetare le direct call e generare nuovi appuntament in base agli slot liberi
prendere note sui singoli incontri
scaricare le note dei singoli incontri
valutare i singoli incontri
valutare l’evento R2B 2018
accedere al catalogo completo degli operatori


